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| Data di nascita 07/01/1990 |

Ricopro il ruolo di informatore farmaceutico da Gennaio 2013.

Dal 2013 ad oggi ho conosciuto diversi ambiti del settore farmaceutico e diverse aziende; dal nutraceutico al farmaco etico fino alla
gestione di farmaci in prontuario, farmaci in fascia H con le relative dinamiche di market access e di conoscere diversi territori e strutture
sanitarie in Lombardia, Veneto e Trentino Alto Adige.

Tra i miei punti di forza posso citare un forte orientamento ai risultati, determinazione nel perseguire gli obbiettivi aziendali e personali
attraverso una capacita organizzativa applicata con metodo.

Ho dimostrato di avere un’attitudine al problem solving e di saper reagire di fronte alle difficolta mettendo in atto dei piani correttivi.

Tra le mie competenze ho messo in evidenza nelle mie esperienze lavorative la capacitd di apprendere con rapidits, la capacita di
comunicare, la capacita organizzativa, la puntualita, la capacita organizzativa e il saper lavorare sia in autonomia che all'interno del team.

ESPERIENZA LAVORATIVA

ePatient Journey Partner per GIP Neuroscience Sclerosi Multipla
ePadova, Vicenza, Rovigo, Trento, Bolzano

eProduct Specialist Provincia di Brescia, Cremona, Mantova, Trento e Bolzano,Verona, Vicenza e Treviso
eTarget: Dermatolgia, Neurologia Cefalee

eProduct Specialist Provincia di Padova e Belluno
sTarget: Diabetologia

»Product Specialist Quintiles Provincia di Brescia, Verona, Trento, Bolzano
eTarget: Dermatologia, Allergologia, Pediatri

*Product Specialist Provincia di Verona, Vicenza, Mantova e Cremona
eTarget: Dermatologia, Neurologia Sclerosi Multipla, Neurologia Cefalee

einformatore Scientifico del Farmaco Provincia di Cremona, Lodi e Piacenza
eTarget: Geriatria, Vulnologia, Nutrizione e Dietetica clinica, Pneumologia, Oncologia, Radioterapia,

Odonotoiatria, Cardiologia, MMG
ARNTAT

sinformatore Scientifico Provincia di Cremona
eStart Up Aziendale
e|ntegratori Alimentari







ISTRUZIONE E FORMAZIONE

Master in Managment Farmaceutico: Marketing, Market Access and Sales 07/16

sModuli di Méfketihg Farmaceutico, Sales M'ari-ag-me'nt', Ricerche di Mercato e Fo'recastin'g, Medical Ménégrﬁ'en't
di primo livello, Market Access di primo livello, Regulatory Affairs, Gestione di Budget, Risorse Umane.

#|STUM, Istituto di Studi di Managment

swww.istum.it

Biotecnologie Farmaceutiche
eUniversita degli Studi di Milano
eTitolo tesi: Analisi immunoistochimica di neuroni CGRP-positivi nei gangli spinali di topi conditional knock-out
per il recettore GABAb1
LICE0 SCIENTIfICO TeChOTOBICO"

*|TIS Janello Torriani Cremona

ALTRE INFORMAZIONI

eComune di Genivolta da Maggio 2014 a Gennaio 2021
*Delega ai Servizi Sociali, Cultura, Istruzione, Sport e Attivita Ricreative

Data Firma

Autorizzo il trattamento dei miei dati personali ai sensi del Decreto Legislativo 30 giugno 2003, n. 196 "Codice in materia di protezione dei dati personali”,






